
 

 

 
 

 

Програма 

“Lab2Market UA” 
 

 

Дати 

проведення:  

16.10.2023-08.12.2023 

Короткий 

опис: 

Lab2Market UA - адаптована підприємницька програма навчання, яка   

допомагає дослідникам, винахідникам та вченим отримати знання, необхідні 

для успішної комерціалізації результатів наукових досліджень та виведення 

їх на ринок (далі - Програма).  

 

Учасники Програми об’єднаються в команди задля цілі «вийти з лабораторії», 

опитати потенційних клієнтів, партнерів та інших зацікавлених осіб з метою 

вивчення можливих застосувань їхніх розробок під наставництвом менторів 

та підприємців.  

Програма використовуватиме прискорене навчання, адаптоване з так званої 

методології «Lean Startup», та зосереджуватиметься на визначенні можливих 

бізнес-моделей для пошуку можливостей комерціалізації.  

Програма дозволить командам швидко обрати можливі шляхи 

комерціалізації своєї розробки та визначити найбільш перспективний 

(проведення подальших досліджень, ліцензування, запуск стартапу, 

створення спін-оффу тощо). 

 

Мета: Програма має на меті зменшення ризиків та скорочення часу виведення 

результатів наукових досліджень з лабораторії на ринок шляхом об’єднання 

зусиль академічної та бізнес-спільноти. 

 

Завдання: сприяння у дослідженні комерційного потенціалу лабораторних розробок;  

розвиток підприємницьких навичок у науковців, дослідників, винахідників та 

вчених; 

навчання менеджерів з трансферу технологій навичкам виведення 

лабораторних розробок на ринок. 

 

Цільова 

аудиторія:  

Науковці, дослідники, винахідники та вчені; менеджери з трансферу 

технологій закладів вищої освіти та наукових установ (працівники офісів 

трансферу технологій, працівники TISC, працівники патентно-ліцензійних 

відділів, а також інші особи, які здійснюють комерціалізацію ОПІВ та 

трансфер технологій). 

 

 

Результат: За результатами Програми відбудеться фінальна презентація, де команди 

презентують план комерціалізації своєї розробки. 

Буде визначено відповідність продукту ринку та його подальший шлях - 

проведення подальших досліджень, запуск стартапу або інший шлях 

комерціалізації, який вони обрали, наприклад, ліцензування. 

 

Додатковим результатом програми буде формування підприємницького 

мислення у науковців, винахідників і вчених та розуміння потреб 

промисловості, а у менеджерів з трансферу технологій – уміння взаємодіяти 

з науковцями та бізнесом, а також набуття навичок та вивчення алгоритмів 

виведення лабораторних розробок на ринок. 

 

Оцінювання: Передбачається видача електронних сертифікатів. 



 

 

Оцінка: фінальна презентація - план комерціалізації. 

Відвідування: 80% занять.  

 

Задоволеність учасників Програми: анонімне опитування в кінці програми 

для збору відгуків учасників Програми. 
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Знайомство, Пятниця, 13 жовтня, 2023 на заході IP&I Management 

 

 

15.40 – 16.00 Welcome and introduction  

 старт програми,  

 знайомство з учасниками та  

 програмою навчання 

 

 

 

  

Перший спринт: Забезпечення правової охорони результатів інтелектуальної, творчої 

діяльності  

 

1 Сесія, Понеділок, 16 жовтня, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 11.40 Правові аспекти використання об'єктів авторського та 

суміжних прав при виробництві товарів та наданні послуг   

  

11.40 – 12.00 Обговорення, Q&A 

 

12.00 – 12.40 Правові аспекти використання засобів індивідуалізації 

учасників цивільного обороту, товарів та послуг 

 

 

12.40 – 13.00 Обговорення, Q&A 

 

 

2 Сесія, Середа, 18 жовтня, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 11.40 Правові аспекти охорони винаходів, корисних моделей, 

промислових зразків  

  

11.40 – 12.00 Обговорення, Q&A 

 

12.00 – 12.40 Захист цивільних прав та інтересів, що порушуються внаслідок 

використання об'єктів інтелектуальної власності  

 

12.40 – 13.00                        Обговорення, Q&A 

 

Завдання: написати IP Стратегію 

 

3 Сесія, Понеділок, 23 жовтня, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 13.00 Комерціалізація інтелектуальної власності на ринку товарів  

та послуг 

 

 Обговорення IP Стратегії та інших практичних питань 

  

 



 

 

 

 

 

Другий спринт: Побудова бізнес-моделі. Формування ціннісної пропозиції 

 

1 Сесія, Середа, 25 жовтня, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 11.40 Побудова бізнес-моделі  

 

11.40 – 12.00 Обговорення, Q&A 

 

12.00 – 12.40                        Ціннісна пропозиція 

                                          

 Чи потрібен продукт ринку? 

 Яку проблему він вирішує? 

 Які потреби задовольняє? 

 

 

12.40 – 13.00                         Обговорення, Q&A 

 

Завдання:  1) побудувати канву бізнес-моделі 

 2) висунути гіпотези, зокрема, щодо ціннісної пропозиції 

  

 

 

2 Сесія, П’ятниця, 27 жовтня, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 13.00 Робочі години (робота команд з менторами) 

 

 Обговорення ціннісної пропозиції 

 Обговорення можливих шляхів комерціалізації 

 

Завдання:  провести інтерв'ю та перевірити гіпотезу щодо 

ціннісної пропозиції 

 

 

3 Сесія, Середа, 1 листопада, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 13.00 Презентація результатів 

  

 

Третій спринт: Сегменти споживачів/клієнтів. Взаємовідносини з клієнтами. 

Архетипи клієнтів 

 

 

1 Сесія, П’ятниця, 3 листопада, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 11.40 Визначення сегментів споживачів/клієнтів 

                                          



 

 

 Хто наші споживачі/клієнти? 

 Які споживачі/клієнти для нас більш важливі? 

 Який рівень доходу у споживача/клієнта?  

 Що ми пропонуємо кожному споживчому сегменту?  

                

 

11.40 – 12.00 Обговорення, Q&A 

 

12.00 – 12.40                         Взаємовідносини з клієнтами. Архетипи клієнтів 

 

 

12.40 – 13.00                         Обговорення, Q&A 

 

Завдання:  висунути гіпотези щодо клієнтського сегменту  

  

 

 

2 Сесія, Понеділок, 6 листопада, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 13.00 Робочі години (робота команд з менторами) 

 

 Обговорення гіпотез щодо клієнтського сегменту 

 Обговорення можливих шляхів комерціалізації 

  

 

Завдання:  провести інтерв'ю з клієнтами та перевірити гіпотезу 

щодо клієнтського сегменту 

 

 

3 Сесія, Пятниця, 10 листопада, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 13.00 Презентація результатів 

  

 

 

Четвертий спринт: Визначення каналів збуту 

 

 

1 Сесія, Понеділок, 13 листопада, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 11.40 Визначення каналів збуту 

  

11.40 – 12.00 Обговорення, Q&A 

 

12.00 – 12.40                        Взаємодія з партнерами 

 

 

12.40 – 13.00                        Обговорення, Q&A 

 

Завдання:  1) розробити модель збуту 



 

 

 2) визначити ключових партнерів 

  

 

2 Сесія, Середа, 15 листопада, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 13.00 Робочі години (робота команд з менторами) 

 

 Обговорення моделі збуту 

 Обговорення можливих шляхів комерціалізації 

  

  

 

Завдання:  1) провести інтерв'ю та перевірити гіпотезу щодо 

каналів збуту 

 2) провести переговори з партнерами 

 

 

3 Сесія, Понеділок, 20 листопада, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 13.00 Презентація результатів 

  

 

Пятий спринт: Ключові ресурси. Моделі доходів та витрат 

 

1 Сесія, Середа, 22 листопада, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 11.40 Ключові ресурси 

  

                                         Які ключові ресурси потрібні? 

                                         Які ключові ресурси від наших партнерів? 

 

11.40 – 12.00 Обговорення, Q&A 

 

12.00 – 12.40                        Моделі доходів та витрат 

                                 

                                         Які типи джерел доходу існують? 

                                         У чому важливість грошових потоків? 

                                         Яка  модель витрат? 

                                         Якими є основні витрати? 

                                         Які з ресурсів/активностей коштують      

найдорожче?  

  

 

12.40 – 13.00                         Обговорення, Q&A 

 

Завдання:  1) визначити ключові ресурси для обслуговування 

ціннісних пропозицій 

                             2)       розробити модель доходів і витрат 

 

 



 

 

2 Сесія, П’ятниця, 24 листопада, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 13.00 Робочі години (робота команд з менторами) 

                                          

 

Завдання:  1) фіналізація канви бізнес-моделі  

                                    2) підготовка презентації за шаблоном (Плану                  

комерціалізації) 

 

3 Сесія, П’ятниця, 1 грудня, 2023, 11.00 – 13.00  

 

 

11.00 – 13.00 Презентація результатів - План комерціалізації 

  

Загальне обговорення 

Відпрацювання бізнес-моделі та фінальної презентації 

 

 

Заключна Сесія, П’ятниця, 8 грудня, 2023, 11.00 – 13.00  

Презентація плану комерціалізації, оцінка експертним журі, визначення та  

нагородження переможців  

 

 

 

 

  

                          


